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“Wer aufbricht, um irgendwo
anzukommen, der sollte seine
Vision, also das Ziel der Reise,
klar vor Augen haben;
denn was man nicht sieht,
kann man nicht treffen!”
(Elmar Vogt)

Den Verkauf stärken!

Ein prima Klima schaffen!

Marktchancen erkennen!

Ziele definieren und Profil gewinnen!

Der Standort bestimmt das Filialkonzept!

Richtig kommunizieren!

Organisieren statt improvisieren!
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